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推销手机推销推销手机的方法与技巧一他们的行为还有很多，但几乎都离不开一个词：手机。最近，我们班上刮了一阵猛烈的“手机风”。我觉得，这种心态是错误的。手机的基本功能是通话、发短信，而不是游戏、娱乐。也许有时可以听听音乐，放松一下。但是手机的主...
推销手机推销推销手机的方法与技巧一
他们的行为还有很多，但几乎都离不开一个词：手机。
最近，我们班上刮了一阵猛烈的“手机风”。
我觉得，这种心态是错误的。手机的基本功能是通话、发短信，而不是游戏、娱乐。也许有时可以听听音乐，放松一下。但是手机的主要功能并不是这个，更不是看小说、玩qq，甚至是“炫富”。如果把手机的功能本末倒置了，那你就错了。
希望班上这股“不正之风”赶快刮走。
推销手机推销推销手机的方法与技巧二
7月20日，我开始了一天的手机推销员的体验。8点的“上班”时间对我这个大学生来讲还是轻松的，商业城离我家也不远，但为了不迟到，7点40多，我和同伴已经等在了店门口，店还没有开。等了会，老板才来开门。这不是家规模很大的店，但客人也是络绎不绝。老板先让我们在一旁看她做生意。
8点10分左右，来了位顾客，操着外地口音，是来买手提电脑的。他在柜台里看了看，指了指其中一台，“这个拿来看看。”老板就把那台电脑拿出来给他。他看了一下配置，问道：“多少？”“5999。”老板说。“太贵了。”他摇摇头。“那你说吧，多少。”老板说。他放下电脑，然后就走了。今天的第一笔生意就告吹了。老板便转过来和我们说话，“你们谈生意的时候一定要心平气和的，不可以很大声，向吵架一样，不然顾客吓都给吓跑了。”我们被老板的话给逗笑了，气氛一下子轻松了许多。
在店里，有些客人一眼就能把我人出是一名正在读书的学生，我问他们为什么，他们总说从我的脸上就能看出来，呵呵，也许没有经历过社会的人都有我这种不知名遭遇吧！我并没有因为我在他们面前没有经验而退后，我相信我也能做的像老板一样好。
中午的时候，客人却愈发的多了，成群成群的来，使我们一直都没有时间去吃饭。直到1点多的时候，老板才说，你们先去吃吧。我早已被饿得头昏眼花，“无情”地丢下老板一人留守“阵地”，和同伴先吃起饭来。饭是盒饭，有荤有素，也算丰盛。饥饿使我都顾不得饭菜是否可口，三两口就全部扒到了肚子里。这顿饭是我自己的劳动成果，吃的也是格外的美味和安心。十分钟搞定了我的一餐中饭，继续上“阵”。
下午2点左右，我在老板的帮助下，终于做成了一笔生意，老板说，赚了70净利润，不算多，也是一大进步啊。下午5点多，夕阳西下，客人也基本上没有了。我的体力也是基本上没有了。老板还要我们打扫店面。5点半，准时“下班”。
一天的实践总算是过去了，可能是第一天，我做得格外费劲，到家后，几乎是摊在了床上。一天虽然制作成了一笔生意，但我觉得这是一种激励，明白了人生，感悟了生活，接簇了社会，了解了未来。在学校里也许有老师分配说今天做些什么，明天做些什么，但在这里，不一定有人会告诉你这些，你必须自觉地去做，而且要尽自已的努力做到最好，一件工作的.效率就会得到别人不同的评价。在学校，只有学习的氛围，毕竟学校是学习的场所，每一个学生都在为取得更高的成绩而努力。而这里是工作的场所，每个人都会为了获得更多的报酬而努力，无论是学习还是工作，都存在着竞争，在竞争中就要不断学习别人先进的地方，也要不断学习别人怎样做人，以提高自已的能力！虽然学生生活不像踏入社会，但是总算是社会的一个部分，这是不可否认的事实。有时也要感谢老师孜孜不倦地教导，有些问题有了有课堂上地认真消化，有平时作业作补充，我比一部分人具有更高的起点，有了更多的知识层面去应付各种工作上的问题，作为一名新世纪的学生，应该懂得与社会上各方面的人交往，处理社会上所发生的各方面的事情，这就意味着学生要注意到社会实践，社会实践必不可少。毕竟，几年之后，我已经不再是一名学生，是社会中的一分子，要与社会交流，为社会做贡献。只懂得纸上谈兵是远远不及的，以后的人生旅途是漫长的，为了锻炼自己成为一名合格的、对社会有用的人才。
突然想到很多同学说过宁愿出去工作，不愿在校读书；而已在社会的人都宁愿回校读书。我们上学，思想汇报专题学习先进的科学知识，为的都是将来走进社会，献出自己的一份力量，我们应该在今天努力掌握专业知识，明天才能更好地为社会服务。可以说，在这个暑假的社会实践中，我学到了很多很多。
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手机有很多品牌，在逛街的时候经常能看到手机店的销售人员用经典的广告在宣传，吸引来往路人入店选购手机。下面是本站小编带来的手机推销经典广告词的内容，欢迎阅读!
1. 活动期间，凡购买手机的顾客都或同等价值的积分，满100送100 满200送200 满1000送1000，并可凭积分现场兑换精美礼品，多买多送!好礼抱回家!
2. 活动三之 喜气盈盈到，降价听不了
3. 活动期间，所有品牌手机价格不同程度全线下调，诺基亚n9原价*元现价*元，三星3055原价*元，现价*元。诺基亚5730原价*元现价*元，诺基亚1616原价*元现价*元诺基亚x2原价*元现价*元，诺基亚5230原价*元现价*元。 活动四 之 禧从空中降，好礼配成双凡活动期间购买手机的顾客均可以现场抽大奖，中奖几率高达52%，让您轻轻松松就将大奖抱回家。
4. 我们郑重承诺，我们产品均为正品行货、绝无翻新、假一赔十!更多优惠活动，更大优惠空间，活动详情欢迎新老客户进店咨询，莫失良机!
5. 好消息，特大好消息!热烈祝贺：*手机专营店盛装开业，为答谢各界朋友的支持与厚爱，现全场手机超低价盛大酬宾，特惠活动，惊喜不断!同时，凡在我店购买的手机产品，30天之内无条件换货，手机质保一律3年，专业的技术团队、给力的技术支持让您购机绝无后顾之忧。
7. 惊喜一：新店开张，进店有礼。活动期间，每日进店的前100名顾客均可获赠神秘礼品，同时更可享受惊喜抽奖机会，中奖客户可得更多时尚大礼。
8. 惊喜二：强强联手，厂家大让利。活动期间，从本店进行话费充值的费顾客即可获赠相应面值的代金券，购机抵现金。
9. 惊喜三：入网2g免卡费，带机入网送话费。2g用户入网免卡费，存50元送100元卡费。3g用户带机入网送500元话费。
10. 惊喜四：隆重推出多款特价手机，诺基亚3030仅售180元，摩托罗拉v3仅售278元，lg3000仅售310元，还有众多品牌3g手机0元送。
11. 惊喜五：iphone 4代手机0元起拍，现拍现得，并赠送价值580元超值礼包。
1. 不要抢，**手机*日*时才恢复原价。 献祝福,祝福网
2. 福喜双至，就到!(建议名字取两个字的，利于宣传)。
3. 国庆店庆双重庆 xx送礼喜连连
4. 国庆购机就找“他”，快乐惊喜带回家。 本文原创xzhufu网
5. 你买不到**手机了，*点*分我们就不打折啦。
6. 双节购机有礼，xx(手机城名称)十分满意。
7. **手机，*日*时前清仓。
8. **手机，*月*日后很难得再促销了。
9. **手机，8折?7.5折?来了就知道。
10. **手机，为之“折”服!
11. **手机价钱不能再低了，随便你去别处打听。
12. **手机折上折，想都不敢想的价格。
本文来自献祝福网
1. 诺基亚手机：科技以人为本
2. 西门子手机：灵感点亮生活
3. 诺基亚 ：科技以人为本。
4. 中国移动通信;沟通从心开始!
5. 香港电信：只要有梦想，凡事可成真。
6. 小灵通：生活因你而精彩
7. 阿尔卡特手机：男人应有自己的声音
8. 飞利浦手机：使用更方便，沟通更轻松
9. moto v303---- 为色彩而生
10. moto v66----- 优雅纯粹
11. 波导 女人星 ---- 诱惑你自己 !
12. 中国联通：情系中国结，联通四海心
13. 商务通：科技让你更轻松
14. 润迅通讯：一呼天下应
15. 西门子时尚手机系列xelibri的广告语：好明天啊
16. 中国移动“动感动地带”广告语：我的地盘听我的
17. 京瓷tg200手机：轻的魅力(送)芬芳的诱惑
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姓 名：张 年 龄： 24
户口所在： 广州 民 族： 汉族
身 高： 168 cm 体 重： 60 kg
——————— 求职意向 ———————
人才类型： 在校学生
应聘职位： 电话销售
求职类型： 兼职
月薪要求： 面议
——————— 工作经历 ———————
宏城超市 起止年月：20xx—02 ～ 20xx—02
公司性质： 其它
担任职位： 酸奶销售员
工作描述：宏城超市因代销产品伊利酸奶开办促销活动，所以招聘负责请顾客试饮酸奶和推销酸奶的销售员。在任期间需不惜劳累一直站着工作与接近冰箱，让顾客了解酸奶。
离职原因： 活动结束
——————— 志愿者经历 ———————
亚运通讯社 起止年月：20xx—10 ～ 20xx—10
担任职位： 摄影社员
工作描述： 负责监督城市志愿者的执勤情况，记录志愿者的优劣现象。
——————— 教育背景 ———————
毕业院校： 广州工程技术职业学院
最高学历： 大专 毕业日期： 20xx—07
专 业 一： 人力资源管理
——————— 语言能力 ———————
外语： 英语
——————— 工作能力及其他专长 ———————
工作能力强，对摄影，图像后期处理，视屏剪辑方面有一定研究
——————— 详细个人自传 ———————
本人性格开朗活泼，抗压能力强，交际能力强，虽然现在还是在校学生，但仍然希望在校期间能更多的接触社会，在毕业后能更快更优的适应社会竞争环境。在校期间，我参加了院系新闻中心技术部与摄影社，是其重要一员。望能在工作中发挥自己的优势，活跃于公司。
——————— 联系方式 ———————
本文档由范文网【dddot.com】收集整理，更多优质范文文档请移步dddot.com站内查找
